星火新世代传媒
抖音知识付费 + 主播签约平台(星火网校)
项目介绍方案
汇报对象:流量团队 / 公司决策层    日期:2026-06-11    密级:内部
一、一句话定位
把公司「抖音引流 · 私域变现 · 直播带货」的实战打法,做成一套对外的线上网校 + 主播签约平台,一手卖课变现,一手孵化签约主播补充直播间产能,把团队的经验直接变成钱和人。
二、为什么现在要做(给老板)
当下痛点:方法论只在内部、靠老人带新人,产能受限;优质主播在外面抢、获取成本越来越高;团队的实战经验没有沉淀成可复制、可变现的资产。
两个机会:
• 知识付费 —— 把抖音引流私域变现的方法论做成课程对外卖,新增一条几乎纯利润的收入线。
• MCN 签约 —— 有经验的主播可直接签约入库,买课学员里筛出好苗子转签约,用最低成本补充直播间主播产能。
一句话给老板的账:同一套内容,既收学费,又筛人才,还沉淀品牌和私域流量,一鱼三吃。
三、收费体系与商业模式
3.1 课程定价
	产品
	定价
	面向人群
	核心内容

	主播课(入门)
	¥980
	想入行做抖音直播的新人
	账号起号、直播话术、引流到私域基础打法

	主播课(进阶)
	¥2980
	想做大、想冲量的主播
	私域变现、转化成交、数据复盘、进阶实操(含线下资料)

	运营课
	¥1980
	操盘手 / 运营 / 团队负责人
	投流、私域承接、转化链路、团队运营 SOP



注:可在此基础上组合套餐(如「主播进阶 + 运营」打包),具体分档内容待业务方最终确定。
3.2 收款方式:卡密激活(私域收款,规避平台抽成)
不接微信/支付宝在线支付,而是用「卡密(激活码)」模式,完全贴合私域成交习惯:
• 后台批量生成卡密 → 绑定对应课程 / 套餐;
• 私域(微信)谈单收款后,把卡密发给学员;
• 学员在网校输入卡密一键激活 → 解锁对应课程开始学习。
好处:资金直接进公司、不被平台抽成;卡密一码一用、可设有效期、可作废,后台实时对账每一笔卖了多少、激活了多少。
3.3 收入量级(假设示例,仅供直观参考)
	假设场景
	数量
	客单(均)
	月度收入

	私域月成交课程
	100 单
	¥1500
	¥150,000

	其中转签约主播
	10~15 人
	—
	补充直播间产能,降低招募成本



以上为假设量级,真实数据以实际投放与转化为准。核心是:卖课收入 + 主播孵化双重回报,边际成本极低。
四、业务闭环:流量团队怎么用(给流量团队)
整条变现链路,流量团队是最关键的承接和转化环节:
抖音引流  →  加微信进私域  →  私域谈单收款发卡密  →  网校激活学习  →  优秀学员转签约入库
4.1 流量团队的角色
• 内容引流:在抖音用专业内容获客,把精准用户导到私域;
• 私域承接:统一话术、统一交付,谈单成交;
• 卖课转化:成交后发卡密,学员自助激活,零交付成本;
• 人才筛选:从学员里识别有潜力的,推进签约转化。
4.2 配套给流量团队的工具
• 卡密后台:一键批量出码、查每个码卖给谁、激活没激活;
• 学员管理:谁买了什么课、学习进度、是否潜在签约对象;
• 转化数据:各渠道 / 各课程的销量与转化看板,用数据指导投放。
五、产品形态与功能模块
一套独立网校(电脑网页为主,手机网页同样可用),分「学员前台」和「公司后台」两端。
	模块
	面向
	说明

	课程商城
	学员
	课程展示、试看、卡密激活购买

	我的课程
	学员
	已解锁课程在线看课,带防盗水印

	主播签约
	学员/主播
	独立入口:提交资料 → 后台审核 → 签约入库

	线下履约
	学员
	寄实体资料包 / 训练营面授报名 / 可下载离线资料包

	卡密管理
	运营
	批量生成、对账、作废、防盗刷

	签约审核
	运营
	审核签约申请、管理主播档案

	财务对账
	财务
	营收报表、各课程销量、履约统计(权限+审计)



线下学习资料三种形态全部支持:① 寄送实体资料包(填地址、出物流单);② 线下训练营 / 面授报名(排期、名额、到场核销);③ 付费后可下载的离线资料包。
六、亮点:数字人洗课产线(批量产课、极致降本)
用 AI 数字人把「做课」从手工活变成流水线,一个人顶一个录课团队:
源视频  →  AI 自动转写文稿  →  AI 改写重组(出新口播稿)  →  AI 配音  →  数字人口播视频  →  自动字幕/水印/片头尾  →  入库上架
• 快:一条素材几小时产出成品课,新课上架速度成倍提升;
• 省:省下出镜老师、摄影、剪辑、棚租等成本;
• 稳:风格统一、可批量、可随时更新迭代。
说明:定位为公司内部产课工具;技术上采用「自建 + 成熟数字人云服务」混合方案,平衡效果与成本。
七、落地计划(完整体系,分阶段交付)
	阶段
	交付内容
	里程碑

	第一阶段
	网校上线骨架 + 登录 + 域名(空壳可访问)
	打开网站能用

	第二阶段
	卖课闭环:上架课程 + 卡密激活 + 在线看课
	可以开始卖课收钱

	第三阶段
	主播签约线 + 线下履约(资料/训练营/离线包)
	签约与线下打通

	第四阶段
	财务对账 + 后台完善 + 营销工具
	经营数据看得清

	第五阶段
	数字人洗课产线
	批量产课跑通



目标:完整体系一次到位;执行上分阶段并行推进,第二阶段即可开始对外卖课收钱,边上线边变现。
八、投入与保障
• 基础设施:复用公司现有云平台,无需新采购大量服务器,起步投入低。
• 资金安全:卡密一码一用、防盗刷;财务模块独立权限 + 全程操作留痕审计。
• 内容防盗:视频带学员专属动态水印(含手机号),威慑录屏转卖。
• 数据隔离:对外网校与公司内部系统强隔离,互不影响。
• 合规提醒:数字人产课建议以自有素材为主,肖像/音色需获授权;培训宣传用语遵守广告法。
九、需要老板/业务方确认的事项
为把方案做精准,以下几项需要业务方拍板或提供:
• 各档课程的具体内容与课时(980 / 1980 / 2980 分别包含什么);
• 线下资料包到底是什么(手册 / U盘 / 书),由谁负责发货;
• 训练营 / 面授的城市、排期、名额、是否单独收费;
• 对外网校用的域名;
• 数字人 / 配音云服务厂商是否已有指定与账号;
• 品牌素材:logo、水印样式、片头片尾、网校视觉风格。
十、结语
这套平台的本质,是把星火团队「会做抖音、会引流、会变现」这件最值钱的能力,一变成课卖钱、二变成人补产能、三变成品牌和私域资产。技术与产线我们来搭,业务方只需把内容和打法交付出来,即可快速上线、边卖边迭代。

—— 详细技术实施方案另见配套文档 ——
